B2B & Bedbank Kanal Konumlandirma $ablonu
(v1.0)

Asset Amaci: Bu sablon; B2BChannel, Bedbank ve Tour Operator anlagmalarini OTA ve
dogrudan satis (direct) kanallariyla ¢atistirmadan yonetmek icin allotment, release, net rate
ve risk kurallarini tek bir stratejik dokiimanda toplar. Temel amag; 6zellikle yiiksek sezonda

"oda kilidi" (inventory lock) riskini dnlemek ve dagitim karmasini veriye dayal KPI'lar ile
sezon boyunca optimize etmektir.

Kim Kullanir?: Resort GM, Revenue Manager, Kontrat/B2B Satis Ekibi ve Dagitim
Yoneticileri.

Nasil Kullanilir? (3 Adim)

1. Tanimlama: Her B2B kanali igin kontrat tipini (fix/allotment/free sale) ve net rate
tabanini (minimum fiyat) belirleyin.

2. Kural Seti: Release takvimini, buffer (glivenlik bandi) kurallarini ve parite sinirlarini
netlestirin.

3. Inceleme: 30/90 giinliik KPI review déngiileri ile kontenjan verimliligini ve kanalin
stratejik rolln0 revize edin.

Template (Kopyala-Yapistir)
A) Kanal Kimligi & Pazar
e Kanal Tura: () Bedbank () TourOperator ( ) B2BChannel

e Pazar(lar) & Uriin Tipi:
e Sezon Etkisi Notu (Antalya/Ege):

B) Kontrat & Kontenjan Yonetimi

Kontrat Tipi: () Fix () Allotment () FreeSale
Kontenjan (Oda/Gece):
Release Siiresi / iade Kurali:
Wash / No-Show Yonetimi:

C) NetRate & Parity Guvenligi

e NetRate Tabani (Alt Sinir):
e Parity Sinir1 / Kurallar:
e Yeniden Satis / Sizinti Riski Kontrolii:




D) Envanter Havuzu & Kanal Roli

B2B Blok Envanter / Buffer Bandi:
OTA/Direct Kalan Envanter Hedefi:
Kanal Rolii: ( ) Baz Doluluk ( ) Bosluk Doldurma (') Pazar Testi
Kapanig Kriteri (Doluluk/Pickup):

E) KPI & Review Takvimi

e KPI Seti (3—5 Hedef Metrik):
e Haftalik Kontrol Giinii:
30/90 Giin Revizyon Tarihi:

Kontrol Listesi

[ ] Release (serbest birakma) ve buffer kurallari yazili olarak onaylandi.

[ 1 NetRate tabani ve parite (parity) sinirlari teknik olarak tanimlandi.

[]1 OTA ve Direct satiglar icin "minimum kalan envanter" hedefi belirlendi.
[ 1 KPI review suregleri operasyonel takvime baglandi.

[ ] Kanal bazl otomatik veya manuel kapanis kriterleri netlestirildi.

Deliverables & Media Notlari
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- Dinamik Envanter Yonetimi _

“B2B operasyonlarinda Allotment — Release (oda iade) is akis semasi”




YENI B2B KANAL AGILIS
DENETIMI (7 Soru)

1. Kanal Rolii Net mi? (Baz/Bosluk) (%)

2. NetRate Tabani & Parity Siniri Yazil mi? (?)

3. Kontrat Tipi (Fix/Allotment/Free)? (2)

4. Release Tarihi ve lade Akisi Net mi? (2)

5. Yiitksek Sezon Min. Kalan Envanter Hedefi? (?)

6. Overbooking Buffer Kurali Var mi? (?)
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7. Haftalik KPI Kontrol Ritmi Hazir mi? (2)

“B2B pazar pay! ve operasyonel risk takip KPI kart”
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