Booking Pace & Talep Egrisi Sablonu (v1.0)

Asset Amaci: Bu sablon, kanal yonetimi verilerini kullanarak rezervasyon hizini (booking
pace) ve sezonluk talep egrilerini analiz eder. Temel amag, veriye dayali bir Demand
Forecast (Talep Tahmini) Gretmek ve bu tahminleri bltge hedefleriyle eslestirmektir. Boylece
hedef-gerceklesen sapmalari erkenden tespit edilir ve fiyatlandirma, kampanya kurgusu
veya kanal agirliklar proaktif olarak revize edilir.

Kim Kullanir?: GM, Revenue Management ve Raporlama/Bl (is Zekas!) ekipleri.

Nasil Kullanilir? (3 Adim)

1. Veri Analizi: Son 90 gunluk rezervasyon hizini kanal bazinda raporlayin ve gegen
yilin ayni dénemiyle (LY) kiyaslayin.

2. Modelleme: Sezon ve pazar filtrelerini kullanarak gl bir talep bandi (Temkinli, Baz,
lyimser) olusturun.

3. Aksiyon: Verileri biitgce hedefleriyle eslestirin; hedeften sapma gorildiginde
Oonceden tanimlanmig aksiyon planlarini devreye alin.

Template (Kopyala-Yapistir)

A) Booking Pace Tablosu (Kanal Bazli) Bkz. Gérsel: D6nem (Check-in), Kanal, Pace (Bu
Yil), Pace (Gegen Yil), Sapma ve Notlar.

B) Sezon & Pazar Kirillimi

Sezon: [ ] High [ ] Shoulder [ ] Low
Pazar:

Kanal Karmasi Notu:

iptal Riski Notu:

C) Demand Forecast Bandi

Temkinli Senaryo:
Baz Senaryo:
lyimser Senaryo:
Varsayim: Band yaklasimi, pazar belirsizligini ybnetmek icin esneklik saglar.

D) Bitce & Hedef Esglestirme (Budget/Target) Bkz. Gérsel: Q2, Q3 ve Q4 bazinda
Forecast Band\, Biitce Hedefi, Gergceklesen, Sapma ve Aksiyon adimlari.

E) Revizyon Kurallari (Ornek Senaryolar)

e Pace Referansin Ustiinde: Kampanyalari kisitla + ADR (Ortalama Oda Fiyati)
hedefini ylkselt.
e Pace Referansin Altinda: Kanal agirliklarini test et + sinirli sureli kampanya bloklari

ag.



¢ Iptal Oranlan Artiyorsa: iptal politikalarini (Policy/NRF) gdzden gegir + riskli
kanallara kisit getir.

Kontrol Listesi

[ ] Kanal bazl Booking Pace grafikleri ve tablolari glincel.

[ ] Sezonluk ve pazar bazli segmentasyon kirilimi yapildi.

[ 1 Uglii forecast (tahmin) bandi olusturuldu.

[ ] Bltge vs. Gergeklesen sapma tablosu verilerle dolduruldu.

[ ] Olasi sapmalar i¢in en az 3 somut aksiyon maddesi yazildi.

[190 ginlik Forecast Review (Tahmin Gézden Gegirme) toplantisi takvime islendi.

Deliverables

e Ciktilar: Booking Pace Analiz Tablosu, Pazar Segmentasyon Notlari, Demand
Forecast Modeli, Butge Sapma ve Aksiyon Plani.
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Kimtilatif Oda Satisi

"Kanal bazli rezervasyon hizi (booking pace) ve talep egrisi gorsellestirmesi”



3 Adimda Basit Talep

Tahmini Cercevesi

Son 90 guin + Gegen yil
kiyasi (Kanal bazl).

1. Pace’i Cikar \/

2. Band Olustur J

Referansin Gsti/alti >
lyimser/Temkinli senaryo.

3. Buitceye Bagla
Hedefleri banda goére ayarla, J

sapma olunca revize et.

\ J

"Veriye dayall tahminleme igin 3 adimli Forecast kutusu"

Tablo — kanal-yonetimi-verisini-talep-tahmini-ve-butce-planlamasinda-kullanmak-table-01 —
alt text: "Butce hedefleri ile gergeklesen verilerin karsilagtirmali analiz tablosu”

Analiz Ciktilan (Deliverables)
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