Butce Pacing Planlama & Kontrol Sablonu (v1.0)

Asset Amaci: Bu sablon, aylik otel reklam buitg¢esini glinltik ve haftalik hedeflere bdlerek
harcama sapmalarini (overspend/underspend) erkenden yakalamanizi saglar. Sapma tlrtne
ve verimlilik oranina goére; bitce kisintisi, hedefleme genigletme veya teklif (bid) ayar gibi
kritik aksiyonlari tek bir mantik ¢ergevesinde standartlastirir.

Kim Kullanir?: Otel Pazarlama Ekipleri, Ajans Performans Yoneticileri ve Revenue ile
koordinasyon saglayan birimler.

4. Aksiyon Al
(Teklif/Biitce)

2. Kontrol Noktasi
(Giin Ortasi)

3. Sapmay! Tespit Et
(Over/Under)

“Pacing kontrol akis semasi; biitce sapmasi aninda hangi ekibin hangi karari almasi
gerektigini gorsellestirerek kriz yonetimini standartlagtirir.”

Nasil Kullanilir? (3 Adim)

1. Hedefleme: Aylik toplam butgenizi girin; sistemin otomatik olarak olusturdugu guinlik
ve haftalik pacing (harcama hizi) hedeflerini onaylayin.

2. Gunluk Takip: Gergeklesen harcamayi gunlik olarak tabloya isleyin; hedefle olan
sapma yuzdesini ve sapmanin niteligini (fazla/az harcama) goérin.

3. Miidahale & Olgiim: Sablondaki aksiyon kurallarini uygulayin ve yapilan degisikligin
etkisini 24—48 saatlik yeniden 6lgim penceresinde takip edin.



Pacing Aksiyon Kurallar1 Matrisi

Harcama hizindaki sapmalara gére uygulanacak stratejik midahaleler sunlardir:

» Overspend (Hizh Harcama): Biitceyi %10-20 oraninda kisin, segmentleri
daraltin ve arama terimi temizligi yaparak verimsiz trafigi eleyin.

I\ Underspend (Yavas Harcama): Hedeflemeyi kontrollli genigletin, kreatifleri
guglendirin ve bid (teklif) tabanini artirarak gorinirliga yukseltin.
\_ Overspend + Diisiik Verim: Derhal yerlesim (placement) ve segment temizligi
yapin; teklif stratejisini ve inig sayfasi (landing) uyumunu denetleyin.
%’ Underspend + Yiiksek Talep: Teslimat (delivery) kisitlarini kaldirin ve firsati
kagirmamak igin bitceyi agresif sekilde artirin.

Ornek Pacing Senaryosu (Case Study)

Giin

Planlanan | Gergeklesen | Sapma | Durum Uygulanan Aksiyon
%

6. Gin | 3.000% 4.200% +%40 Overspend | Bitce -%15 + Dusik

performansli segment
kapatildi.

Olgiim | - - - - 24 saat sonra pacing

dengesi tekrar kontrol
edildi.

Pacing Hijyeni & Kontrol Listesi

[ ] Saat dilimi ve platformlarin raporlama saatleri senkronize edildi mi?
[1Brand (Marka) ve Generic (Genel) pacing'leri ayri sekmelerde izleniyor mu?
[]1 Yapilan bit¢ce midahaleleri %10-20 bandinda (kontrolli) tutuldu mu?

[ 1 Aksiyon sonrasi 24-48 saatlik "bekle ve gor" kuralina uyuldu mu?

[]1 Tum butge hareketleri "Optimisation Log" sablonuna islendi mi?

Deliverables

Plan vs. Gergeklesen Grafigi, Gunlik—Haftalik Pacing Tablosu, Overspend/Underspend
Aksiyon Kartl.
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“Kalan butgeyi ve ay sonu tahmini harcamayi gosteren dinamik dashboard

onizlemesi.”
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